
စည်းရုံး သူအတွက် သင့်လျော်သည့်လုပ်ငန်းကဏ္ဍစာရင်းစည်းရုံး သူအတွက် သင့်လျော်သည့်လုပ်ငန်းကဏ္ဍစာရင်း  



၁။ စီးပွားရေးနှင့်ဘဏ္ဍာရေး

စီးပွားရေးနှင့် ဘဏ္ဍာရေးလုပ်ငန်းသည် ငွေအရင်းအမြစ်များကို စီမံ
ခန့် ခွဲခြင်း၊ ရင်းနှီးမြှုပ်နှံခြင်းနှင့် ခွဲဝေပေးသည့် ဝန်ဆောင်မှုအမျိုး မျိုး
ကို လွှမ်းခြုံထားသည်။ စီးပွားရေးကဏ္ဍသည် စီမံခန့် ခွဲမှု၊ စျေးကွက်
ချဲ့ ထွင်မှု၊ အရောင်းနှင့် လုပ်ငန်းလည်ပတ်မှု ထိရောက်မှုတို့ မှတစ်ဆင့်
တန်ဖိုးဖန်တီးမှုတို့အပြင်၊ ဘဏ္ဍာရေးတွင် ငွေကြေးဆိုင်ရာ ပိုင်ဆိုင်မှု
များ၊ စွန့် စားရမှုနှင့် ရင်းနှီးမြှုပ်နှံမှုများ စီမံခန့် ခွဲခြင်းတို့  ပါဝင်ပါသည်။



လုပ်ငန်းကဏ္ဍများနှင့် တာဝန်များ

• စီမံခန့် ခွဲမှု- အဖွဲ့အစည်းဆိုင်ရာ လုပ်ငန်းဆောင်တာများကို
ကြီးကြပ်သည်၊ ဗျူဟာမြောက် ရည်မှန်းချက်များ ပြည့်မီစေရေး
ဆောင်ရွက်ရသည်။

• စျေးကွက်ရှာ ဖွေရေး- ထုတ်ကုန်များ၊ ဝန်ဆောင်မှုများနှင့် အမှတ်
တံဆိပ်များကို မြှင့်တင်ရန်အတွက် မဟာဗျူဟာများကို တီထွင်ပြီး
လုပ်ဆောင်ပါသည်။

• အရောင်း- ထုတ်ကုန်များ သို့ မဟုတ် ဝန်ဆောင်မှုများကို ရောင်းချခြင်း၊
ဖောက်သည်များနှင့် ဆက်ဆံရေးကို မြှင့်တင်ရန်နှင့် ဝင်ငွေကို မြှင့်တင်
ပါသည်။

• လူ့စွမ်းအားအရင်းအမြစ်- စုဆောင်းမှု၊ ဝန်ထမ်းဆက်ဆံရေးနှင့် အဖွဲ့
အစည်းဆိုင်ရာ ဖွံ့ဖြိုးတိုးတက်မှုများကို စီမံခန့် ခွဲပါသည်။



လုပ်ငန်းကဏ္ဍများနှင့် တာဝန်များ

• စီးပွားရေးလေ့လာသုံးသပ်သူများ- စီးပွားရေးလုပ်ငန်းများကို
အသိဉာဏ်ဖြင့် ဆုံးဖြတ်ချက်များချရာတွင် အထောက်အကူဖြစ်စေရန်
အချက်အလက်များကို ပိုင်းခြားပါသည်။

• ငွေကြေးဆိုင်ရာ လေ့လာဆန်းစစ်သူများ- ရင်းနှီးမြှုပ်နှံမှုဆိုင်ရာ
ဆုံးဖြတ်ချက်များကို လမ်းညွှန်ရန် ဘဏ္ဍာရေးအချက်အလက်ကို
အကဲဖြတ်ပါသည်။

• စာရင်းကိုင်များ- ဘဏ္ဍာရေးရှင်းတမ်းများကို ပြင်ဆင်သည်၊ မှတ်တမ်း
များကို စီမံခန့် ခွဲရန်နှင့် လိုက်နာမှု ရှိစေရန် သေချာစေသည်။

• ဘဏ်လုပ်ငန်းရှင်များနှင့် ရင်းနှီးမြှုပ်နှံမှု အကြံပေးပုဂ္ဂိုလ်များ- တစ်
ဦးချင်းနှင့် ကုမ္ပဏီများအတွက် ဘဏ္ဍာရေးဝန်ဆောင်မှုများနှင့်
အကြံဉာဏ်များ ပေးဆောင်ပါသည်။



လုပ်ငန်းခွင်သို့ ဝင်ရောက်မည့်လူငယ်များအတွက် လိုအပ်ချက်များ

• ပညာရေးဆိုင်ရာအရည်အချင်းများ- စီးပွားရေးစီမံခန့် ခွဲမှု၊ ဘဏ္ဍာရေး၊
စျေးကွက်ရှာဖွေရေး သို့ မဟုတ် စာရင်းကိုင်ဆိုင်ရာ ဘွဲ့တစ်ခုခုကို
ယေဘုယျအားဖြင့် လိုအပ်သည်။

• အသိအမှတ်ပြုလက်မှတ်များ- ပရော်ဖက်ရှင်နယ် အသိအမှတ်ပြု
လက်မှတ်များ (ဥပမာ၊ ဘဏ္ဍာရေးလေ့လာသုံးသပ်သူများအတွက် CFA၊
ပရောဂျက်စီမံခန့် ခွဲမှုအတွက် PMP) သည် အလုပ်အကိုင်အခွင့်အလမ်း
များကို မြှင့်တင်ပေးနိုင်ပါသည်။

• ခွဲခြမ်းစိတ်ဖြာမှုစွမ်းရည်- အချက်အလက်၊ ဘဏ္ဍာရေးရှင်းတမ်းများ
နှင့် စျေးကွက်လမ်းကြောင်းများကို ခွဲခြမ်းစိတ်ဖြာရန် ခိုင်မာသောစွမ်းရည်
သည် အရေးကြီးပါသည်။

• ဆက်သွယ်ရေးကျွမ်းကျင်မှု- အကြံဥာဏ်များနှင့် အကြံပြုချက်များကို
ရှင်းလင်းစွာတင်ပြနိုင်မှုသည် စီးပွားရေးနှင့် ဘဏ္ဍာရေးကဏ္ဍများတွင်
အဓိကကျသည်။



အကြံပြုထားသည့် ပြင်ဆင်မှုအဆင့်များ

ဘွဲ့တစ်ခုရယူပါ- စီးပွားရေးစီမံခန့် ခွဲမှု၊ ငွေကြေး၊ စီးပွားရေး၊
သို့ မဟုတ် သက်ဆိုင်ရာနယ်ပယ်များကို လေ့လာသုံးသပ်ပါ။

အသိအမှတ်ပြုလက်မှတ်များရယူပါ- သင်ရွေးချယ်ထားသော
နယ်ပယ်တွင် အထူးကျွမ်းကျင်ရန် CFA၊ CPA သို့ မဟုတ် စျေးကွက်
ရှာဖွေရေးအသိအမှတ်ပြုလက်မှတ်များကဲ့သို့  အောင်လက်မှတ်များ
ရယူပါ။

လက်တွေ့ကျသော အတွေ့အကြုံကို ရရှိခြင်း- အလုပ်သင်
သို့ မဟုတ် လုပ်ငန်း၊ ဘဏ္ဍာရေး သို့ မဟုတ် စျေးကွက်ရှာဖွေရေး
တွင် အလုပ်သင် သို့ မဟုတ် ဝင်ခွင့်အဆင့် ရာထူးများသည်
လက်တွေ့အတွေ့အကြုံကို ပေးစွမ်းနိုင်သည်။

Soft Skills များကို မြှင့်တင်ပါ- ခေါင်းဆောင်မှု၊ ဆက်သွယ်ရေးနှင့်
မဟာဗျူဟာမြောက် စဉ်းစားတွေးခေါ်မှုတို့ တွင် အရည်အချင်းများ
တိုးမြင့်လာစေရန် အာရုံစိုက်ပါ။



အလုပ်အကိုင်စျေးကွက်အလားအလာ

မြန်မာ့စီးပွားရေးဖွံ့ ဖြိုးတိုးတက်လာသည်နှင့်အမျှ စီးပွားရေးနှင့်
ဘဏ္ဍာရေးကဏ္ဍနှစ်ခုလုံးတွင် ကျွမ်းကျင်ပညာရှင်များ လိုအပ်ချက် တိုး
လာပါသည်။ အထူးသဖြင့် မြို့ပြများတွင် ကျွမ်းကျင်သော မန်နေဂျာများ၊
လေ့လာသုံးသပ်သူများ၊ စာရင်းကိုင်များနှင့် ဘဏ္ဍာရေးဆိုင်ရာ အကြံပေး
ပုဂ္ဂိုလ်များ လိုအပ်ပါသည်။ သို့ သော်လည်း စီးပွားရေးမတည်ငြိမ်မှုနှင့်
အရင်းအနှီးရရှိမှု အကန့် အသတ်များကဲ့သို့ သော စိန်ခေါ်မှုများသည် ကဏ္ဍ
အတွင်း တိုးတက်မှုအပေါ် သက်ရောက်မှုရှိနိုင်သည်။



၂။ အိမ်ခြံမြေရောင်းဝယ်ရေးလုပ်ငန်း

အိမ်ခြံမြေလုပ်ငန်းသည် လူနေ၊ ကူးသန်းရောင်းဝယ်ရေးနှင့် စက်မှုလုပ်ငန်း
ဆိုင်ရာ အိမ်ရာများကို ဝယ်ယူခြင်း၊ ရောင်းချခြင်း၊ အငှားချခြင်းနှင့် စီမံ
ခန့် ခွဲခြင်းတို့ကို အာရုံစိုက်လုပ်ဆောင်သည်။ အိမ်ခြံမြေ ဖွံ့ဖြိုးတိုးတက်မှု
နှင့် ရင်းနှီးမြှုပ်နှံမှုမှသည် အိမ်ခြံမြေပွဲစားနှင့် အိမ်ခြံမြေစီမံခန့် ခွဲမှုအထိ
ကျယ်ပြန့် သော အခန်းကဏ္ဍများ ပါဝင်ပါသည်။ ဤကဏ္ဍရှိ ကျွမ်းကျင်
ပညာရှင်များသည် စျေးကွက်လမ်းကြောင်းများကို ပိုင်းခြားစိတ်ဖြာပြီး အ
ရောင်းအ၀ယ်များကို ညှိနှိုင်းကာ ဖောက်သည်များအား အိမ်ခြံမြေနှင့်
ပတ်သက်သော အသိဉာဏ်ဖြင့် ဆုံးဖြတ်ချက်များချနိုင်ရန် ကူညီ
ပေးသည်။



လုပ်ငန်းကဏ္ဍများနှင့် တာဝန်များ 
• အိမ်ခြံမြေအေးဂျင့်များ/ပွဲစားများ- ဖောက်သည်များအား စေ့စပ်
ညှိနှိုင်းမှုများနှင့် စာရွက်စာတမ်းများမှတစ်ဆင့် အိမ်ခြံမြေများဝယ်ယူ
ခြင်း၊ ရောင်းချခြင်းနှင့် ငှားရမ်းခြင်းများတွင် ဖောက်သည်များအား ကူညီ
ဆောင်ရွက်ပေးသည်။

• အိမ်ခြံမြေမန်နေဂျာများ- ၎င်းတို့အား ထိန်းသိမ်းခြင်း၊ ငှားရမ်းခြင်းနှင့်
ဥပဒေဆိုင်ရာ လိုအပ်ချက်များနှင့် ပြည့်မီကြောင်း သေချာစေရန် ငှားရမ်း
ခြင်းဆိုင်ရာ လုပ်ငန်းများကို စီမံခန့် ခွဲပါသည်။

• အိမ်ခြံမြေလေ့လာသုံးသပ်သူများ- ရင်းနှီးမြှုပ်နှံသူများနှင့် developer
များအတွက် ဆုံးဖြတ်ချက်ချရန်အတွက် ဆုံးဖြတ်ချက်ချရန်အတွက်
စျေးကွက်လမ်းကြောင်းများ၊ အိမ်ခြံမြေတန်ဖိုးများနှင့် ရင်းနှီးမြှုပ်နှံမှု
အခွင့်အလမ်းများကို လေ့လာပါသည်။

• Leasing Agents- ငှားရမ်းသူအိမ်ခြံမြေများရှာဖွေရန်၊ ငှားရမ်းမှု
စည်းမျဉ်းများနှင့် သဘောတူညီချက်များကို ညှိနှိုင်းရာတွင် ကူညီပေး
ရာတွင် အထူးကျွမ်းကျင်သည်။

• အိမ်ခြံမြေဖန်တီးသူများ- စီမံကိန်းရေးဆွဲခြင်းနှင့် ဒီဇိုင်းရေးဆွဲခြင်းမှ
ဆောက်လုပ်ရေးနှင့် စျေးကွက်ချဲ့ ထွင်ခြင်းအထိ အိမ်ရာအသစ်များ၏
ဖွံ့ဖြိုးတိုးတက်မှုနှင့် တည်ဆောက်မှုကို ကြီးကြပ်ပါသည်။



လုပ်ငန်းခွင်သို့ ဝင်ရောက်မည့်လူငယ်များအတွက် လိုအပ်ချက်များ

• ပညာရေး- အိမ်ခြံမြေ၊ ငွေကြေး၊ စီးပွားရေး၊ သို့ မဟုတ် ဆက်စပ်နယ်ပယ်
တစ်ခုတွင် ဘွဲ့တစ်ခုသည် အထောက်အကူဖြစ်သော်လည်း အမြဲတမ်းမ
လိုအပ်ပါ။ လိုင်စင်ရ အိမ်ခြံမြေကိုယ်စားလှယ်ဖြစ်လာခြင်းကဲ့သို့ သော
လိုင်စင် သို့ မဟုတ် အသိအမှတ်ပြုလက်မှတ် လိုအပ်နိုင်သည်။

• ကျွမ်းကျင်မှုများ- စေ့စပ်ညှိနှိုင်းမှု၊ စျေးကွက်ခွဲခြမ်းစိတ်ဖြာမှုနှင့်
ဖောက်သည်ဝန်ဆောင်မှုစွမ်းရည်များသည် အရေးကြီးပါသည်။ အိမ်ခြံမြေ
ဥပဒေများ၊ ငွေကြေးနှင့် အိမ်ခြံမြေလမ်းကြောင်းများကို နက်နက်နဲနဲ
နားလည်ခြင်းသည်လည်း အကျိုး ရှိသည်။

• အတွေ့အကြုံ- အငှားအေးဂျင့် သို့ မဟုတ် အိမ်ခြံမြေလက်ထောက်ကဲ့သို့
သော လုပ်ငန်းအဆင့် အခန်းကဏ္ဍများသည် သင့်လမ်းကြောင်းပေါ်ရောက်
ရန် လိုအပ်သော အတွေ့အကြုံများကို ပေးစွမ်းနိုင်သည်။



အကြံပြုထားသည့် ပြင်ဆင်မှုအဆင့်များ

ဘွဲ့တစ်ခု သို့ မဟုတ် အသိအမှတ်ပြုလက်မှတ်ကိုရယူပါ- အိမ်ခြံမြေ
သို့ မဟုတ် စီးပွားရေးတွင် တရားဝင်ပညာရေးသည် မိမိအား လုပ်ငန်း
နယ်ပယ်တွင် အနေအထားတစ်ခုရစေနိုင်သည်။

ကွန်ရက်တစ်ခုတည်ဆောက်ခြင်း- အိမ်ခြံမြေဖန်တီးသူများ၊ အေးဂျင့်
များ၊ ရင်းနှီးမြှုပ်နှံသူများနှင့် ကွန်ရက်ချိ တ်ဆက်ခြင်းသည် ဤ
နယ်ပယ်တွင် အရေးကြီးပါသည်။

အတွေ့အကြုံရရှိခြင်း- အိမ်ခြံမြေစီမံခန့် ခွဲမှုတွင် လက်ထောက်တစ်
ဦးအဖြစ် စတင်ခြင်းသည် အဖိုးတန်သော ထိုးထွင်းသိမြင်မှုများ
ပေးစွမ်းနိုင်သည်။



အလုပ်အကိုင်စျေးကွက်အလားအလာ

မြို့ပြဖွံ့ ဖြိုးတိုးတက်မှု ဆက်လက်ဖြစ်ပေါ်နေပြီး မြန်မာ့စီးပွားရေး ကြီး
ထွားလာသည်နှင့်အမျှ လူနေအိမ်၊ စီးပွားရေးနှင့် စက်မှုဇုန်များအတွက်
လိုအပ်ချက် တိုးလာပါသည်။ အိမ်ခြံမြေဈေးကွက်သည် အထူးသဖြင့် ရန်
ကုန်နှင့် မန္တလေးကဲ့သို့  မြို့ကြီးများတွင် အိမ်ခြံမြေဖွံ့ဖြိုးတိုးတက်မှု၊ အ
ရောင်းနှင့် စီမံခန့် ခွဲမှုတို့ တွင် အခွင့်အလမ်းများ ပေးသည်။



၃။ လက်လီနှင့်ဖောက်သည်ဝန်ဆောင်မှု

လက်လီနှင့် ဖောက်သည်ဝန်ဆောင်မှုလုပ်ငန်းတွင် စားသုံးသူ
အတွေ့အကြုံကို မြှင့်တင်ရန် အာရုံစိုက်ပြီး စားသုံးသူများထံ တိုက်ရိုက်
ကုန်စည်နှင့် ဝန်ဆောင်မှုများ ရောင်းချခြင်း ပါဝင်သည်။ ဤလုပ်ငန်းတွင်
အုတ်နှင့်အင်္ဂတေစတိုးဆိုင်များနှင့် e-commerce ပလပ်ဖောင်းများ
ပါ၀င်ပြီး အဝတ်အစားနှင့် အီလက်ထရွန်းနစ်ပစ္စည်းများမှ ဧည့်ဝတ်ပြု
ခြင်းနှင့် ကိုယ်ရေးကိုယ်တာစောင့်ရှောက်မှုအထိ ထုတ်ကုန်အမျိုး မျိုး ကို
ပေးဆောင်သည်။



လုပ်ငန်းကဏ္ဍများနှင့် တာဝန်များ • Sales Associates- ထုတ်ကုန်များကို ရွေးချယ်ရာတွင် ဖောက်သည်
များအား ကူညီပေးခြင်း၊ မေးခွန်းများဖြေကြားခြင်းနှင့် အပြုသဘော
ဆောင်သော စျေးဝယ်ခြင်းအတွေ့အကြုံကို သေချာစေပါသည်။

• ဖောက်သည်ဝန်ဆောင်မှုကိုယ်စားလှယ်များ- ဝယ်ယူပြီးနောက် ပံ့ပိုး
ကူညီမှု၊ တိုင်ကြားမှုများကို ကိုင်တွယ်ဖြေရှင်းရန်နှင့် ပြဿနာများကို ဖြေ
ရှင်းပါသည်။

• စတိုးမန်နေဂျာများ- လက်လီစတိုးဆိုင်များ၏ လုပ်ငန်းဆောင်တာများ
ကို ကြီးကြပ်ကွပ်ကဲခြင်း၊ ဝန်ထမ်းများကို စီမံခန့် ခွဲခြင်းနှင့် ဖောက်သည်
များ စိတ်ကျေနပ်မှုရရှိစေရန် ဆောင်ရွက်ရသည်။

• ငွေကိုင်သူများ- ငွေပေးငွေယူများကို လုပ်ဆောင်ပါသည်၊ ငွေပေးချေမှု
များကို ကိုင်တွယ်ပြီး ငွေရှင်းချိ န်တွင် ဝယ်ယူသူများကို ကူညီပေး
ပါသည်။

• Visual Merchandisers- ထုတ်ကုန်များသည် သုံးစွဲသူများကို ဆွဲ
ဆောင်ပြီး စျေးဝယ်အတွေ့အကြုံကို မြှင့်တင်ပေးသည့်နည်းလမ်းဖြင့်
ထုတ်ကုန်များကို ပြသထားကြောင်း သေချာစေပါသည်။

• Inventory Managers- သိုလှောင်ခြင်းအဆင့်များကို ခြေရာခံ
ပါသည်၊ မှာယူခြင်းနှင့် ပြန်လည်သိုလှောင်ခြင်းလုပ်ငန်းစဉ်များကို စီမံ
ခန့် ခွဲခြင်းနှင့် စတော့အဖွဲ့အစည်းကို ကြီးကြပ်ပါသည်။



လုပ်ငန်းခွင်သို့ ဝင်ရောက်မည့်လူငယ်များအတွက် လိုအပ်ချက်များ

• ဖောက်သည်ဝန်ဆောင်မှုကျွမ်းကျင်မှုများ- ခိုင်မာသောလူအချင်းချင်း
ဆက်ဆံရေးကျွမ်းကျင်မှုနှင့် ပြဿနာများကို ထိထိရောက်ရောက်ဖြေရှင်းနိုင်
စွမ်းသည် မရှိမဖြစ်လိုအပ်ပါသည်။

• အရောင်းကျွမ်းကျင်မှု- အရောင်းနည်းပညာနှင့် ထုတ်ကုန်အသိပညာ
ဗဟုသုတသည် လက်လီအရောင်းကဏ္ဍများတွင် အရေးကြီးပါသည်။

• ပညာရေး- တရားဝင်ပညာရေးသည် အမြဲတမ်းမလိုအပ်သော်လည်း၊
အထက်တန်းဒီပလိုမာ သို့ မဟုတ် အထက်တန်းအောင်ပါက အကျိုး ရှိ
နိုင်သည်။

• ပျော့ပြောင်းမှု- လက်လီနှင့် ဖောက်သည်ဝန်ဆောင်မှုလုပ်ငန်းတွင် ဝန်ထမ်း
များသည် စနေ ပိတ်ရက်များတွင် အလုပ်ဆင်းကြရလေ့ရှိသည်။



အကြံပြုထားသည့် ပြင်ဆင်မှုအဆင့်များ

လက်လီအရောင်းအတွေ့အကြုံရရှိခြင်း- အတွေ့အကြုံရရှိရန်
လက်လီအရောင်းဆိုင်တွင် အချိ န်ပိုင်း သို့ မဟုတ် အချိ န်ပြည့်ရာထူး
များကို ရှာဖွေပါ။

ဆက်သွယ်ရေးစွမ်းရည်များ မြှင့်တင်ပါ- ဖောက်သည် အပြန်အလှန်
ဆက်သွယ်မှုအတွက် ခိုင်မာသော ဆက်သွယ်မှုစွမ်းရည်ကို
တည်ဆောက်ရန် အာရုံစိုက်ပါ။

ကုန်ပစ္စည်းအသိပညာကိုလေ့လာပါ- ဖောက်သည်များအား
အသိပေးအကြံဉာဏ်များပေးနိုင်ရန် ကုမ္ပဏီမှရောင်းချသော
ထုတ်ကုန်များ သို့ မဟုတ် ဝန်ဆောင်မှုများကို သင်ကိုယ်တိုင်ရင်းနှီး
ပါ။

အသိအမှတ်ပြုလက်မှတ်များကို ထည့်သွင်းစဉ်းစားပါ- လက်လီ
စီမံခန့် ခွဲမှု သို့ မဟုတ် ဖောက်သည်ဝန်ဆောင်မှု အသိအမှတ်ပြု
လက်မှတ်များသည် သင့်ကိုယ်ရေးရာဇဝင်အတွက် တန်ဖိုးကို တိုး
စေနိုင်သည်။



အလုပ်အကိုင်စျေးကွက်အလားအလာ

မြန်မာနိုင်ငံ၏ စားသုံးသူဈေးကွက် ကြီးထွားလာကာ လူလတ်တန်းစား
များ ကျယ်ပြန့် လာသည်နှင့်အမျှ လက်လီနှင့် ဖောက်သည်ဝန်ဆောင်မှု
ကဏ္ဍများသည် ဝယ်လိုအား မြင့်မားနေဦးမည်ဖြစ်သည်။ e-commerce
သည်လည်း မြင့်တက်လာပြီး အွန်လိုင်းလက်လီရောင်းချမှုနှင့်
ဖောက်သည်ဝန်ဆောင်မှုရာထူးများအတွက် အခွင့်အလမ်းသစ်များ
ဖန်တီးပေးပါသည်။ အထူးသဖြင့် မြို့ပြဒေသများတွင် လုပ်ငန်းနယ်ပယ်
ကြီးထွားလာမည်ဟု မျှော်လင့်ရသည်။



၄။ ဆက်သွယ်ရေး

တယ်လီဖုန်းဆက်သွယ်ရေးလုပ်ငန်းသည် အသံ၊ ဒေတာနှင့် ဗီဒီယိုဆက်
သွယ်ရေးများအပါအဝင် အမျိုး မျိုး သော ကြားခံများမှတစ်ဆင့် အကွာ
အဝေးများတစ်လျှောက် သတင်းအချက်အလက်များ ပေးပို့ ခြင်းအပေါ်
အာရုံစိုက်သည်။ ဤကဏ္ဍတွင် မိုဘိုင်းလ်ဆက်သွယ်ရေး၊ အင်တာနက်
ဝန်ဆောင်မှုများ၊ ကြိုးဖုန်းဆက်သွယ်ရေးနှင့် ဂြိုလ်တုဝန်ဆောင်မှုများ
ကဲ့သို့  ဝန်ဆောင်မှုများ ပါ၀င်ပြီး  သတင်းအချက်အလက်များပေးပို့ ပုံ
ကို စဉ်ဆက်မပြတ် ပြန်လည်ပုံဖော်ပေးပါသည်။



လုပ်ငန်းကဏ္ဍများနှင့် တာဝန်များ 
• ကွန်ရက်အင်ဂျင်နီယာများ- ဆက်သွယ်ရေးကွန်ရက်များကို ဒီဇိုင်းဆွဲ၊
အကောင်အထည်ဖေါ်ကာ စီမံခန့် ခွဲကာ အကောင်းဆုံးစွမ်းဆောင်ရည်နှင့်
လုံခြုံရေးကို သေချာစေသည်။

• ဆက်သွယ်ရေးနည်းပညာပညာရှင်များ- ဆက်သွယ်ရေးစက်ကိရိယာ
များကို တပ်ဆင်ထိန်းသိမ်းကာ စနစ်များ ချောမွေ့စွာလည်ပတ်နိုင်စေရန်
ဆောင်ရွက်သည်။

• ဖောက်သည်ဝန်ဆောင်မှုကိုယ်စားလှယ်- ပြဿနာဖြေရှင်းခြင်း၊ ငွေ
တောင်းခံခြင်းနှင့် ဝန်ဆောင်မှုစုံစမ်းမေးမြန်းခြင်းများအပါအဝင် ဆက်
သွယ်ရေးဝန်ဆောင်မှုများနှင့်ပတ်သက်သည့် ပြဿနာများကို သုံးစွဲ
သူများအား ကူညီဆောင်ရွက်ပေးပါသည်။

• Cybersecurity Specialists- ခြိမ်းခြောက်မှုများနှင့် ချိုး ဖောက်မှုများ
မှ ဆက်သွယ်ရေးကွန်ရက်များကို လုံခြုံစေရန် အာရုံစိုက်ပါသည်။

• IoT (Internet of Things) နည်းပညာရှင်များ- အမျိုး မျိုး သော စမတ်
စက်ပစ္စည်းများကို ဆက်သွယ်ရေးကွန်ရက်များနှင့် ပေါင်းစည်းခြင်းတွင်
လုပ်ဆောင်ပါသည်။



လုပ်ငန်းခွင်သို့ ဝင်ရောက်မည့်လူငယ်များအတွက် လိုအပ်ချက်များ

• ပညာရေး- ဆက်သွယ်ရေး၊ ကွန်ပြူတာသိပ္ပံ၊ လျှပ်စစ်အင်ဂျင်နီယာ
သို့ မဟုတ် ဆက်စပ်နယ်ပယ်တစ်ခုအတွက် ဘွဲ့တစ်ခုခု လိုအပ်သည်။

• ကျွမ်းကျင်မှုများ- နည်းပညာဆိုင်ရာ ပြဿနာဖြေရှင်းခြင်း၊ ပရောဂျက်စီမံ
ခန့် ခွဲမှုနှင့် ဖောက်သည်ဝန်ဆောင်မှုကျွမ်းကျင်မှုများသည် ဤကဏ္ဍတွင်
အခန်းကဏ္ဍများအတွက် အရေးကြီးပါသည်။ ကြိုးမဲ့နည်းပညာ၊ ကွန်ရက်
လုံခြုံရေးနှင့် IoT ကဲ့သို့ သော ပေါ်ပေါက်လာသော ဆက်သွယ်ရေးနည်းပညာ
များကို နားလည်ခြင်းသည် အကျိုး ရှိသည်။

• လက်မှတ်များ- အချို့ သောရာထူးများသည် ကွန်ရက်အင်ဂျင်နီယာများနှင့်
နည်းပညာရှင်များအတွက် Cisco ၏ CCNA သို့ မဟုတ် CompTIA ၏
Network+ ကဲ့သို့ သော သီးခြားအသိအမှတ်ပြုလက်မှတ်များ လိုအပ်
ပါသည်။



အကြံပြုထားသည့် ပြင်ဆင်မှုအဆင့်များ

ဘွဲ့ သို့ မဟုတ် အသိအမှတ်ပြုလက်မှတ်ရယူပါ- ဆက်သွယ်ရေး
သို့ မဟုတ် အင်ဂျင်နီယာဘွဲ့သည် သင့်အား မှန်ကန်သောလမ်းကြောင်း
ပေါ်တွင် ချမှတ်ပေးနိုင်သည်။ ကွန်ရက်ချိ တ်ဆက်ခြင်း သို့ မဟုတ်
ဆိုက်ဘာလုံခြုံရေးအတွက် အထူးပြုအသိအမှတ်ပြုလက်မှတ်များ
ကိုလည်း သင်လိုက်နိုင်သည်။

လက်ဆင့်ကမ်း အတွေ့အကြုံရယူပါ- ဆက်သွယ်ရေးကုမ္ပဏီများ
တွင် အလုပ်သင်များ သို့ မဟုတ် ဝင်ခွင့်အဆင့် အလုပ်အကိုင်
များသည် ကွန်ရက်များနှင့် ဆက်သွယ်ရေးစနစ်များကို တပ်ဆင်ခြင်း
နှင့် ထိန်းသိမ်းခြင်းတွင် လက်တွေ့ကျသော ကျွမ်းကျင်မှုများကို ပေး
ဆောင်သည်။

နည်းပညာတိုးတက်မှုအပေါ် အပ်ဒိတ်လုပ်နေပါ- ကဏ္ဍသည် 5G၊
IoT၊ နှင့် ဆိုက်ဘာလုံခြုံရေး တောင်းဆိုမှုများနှင့်အတူ တိုးတက်
ပြောင်းလဲလာသည်နှင့်အမျှ နည်းပညာအသစ်များကို လက်ရှိ
အချိ န်အထိ ထိန်းထားနိုင်ရန် အရေးကြီးပါသည်။



အလုပ်အကိုင်စျေးကွက်အလားအလာ

မြန်မာ့တယ်လီကွန်းကဏ္ဍသည် မိုဘိုင်းဒေတာ၊ အင်တာနက်ဝန်ဆောင်မှု
များနှင့် ကြိုးမဲ့ဆက်သွယ်ရေးစနစ်များအတွက် လိုအပ်ချက် တိုးလာ
သဖြင့် တိုးချဲ့ လျက်ရှိသည်။ 5G ကို လက်ခံကျင့်သုံးခြင်းနှင့် IoT
ချဲ့ ထွင်ခြင်းနှင့်အတူ ကွန်ရက်အင်ဂျင်နီယာ၊ ပံ့ပိုးကူညီမှုနှင့် ဆိုက်ဘာ
လုံခြုံရေးဆိုင်ရာ ဆက်သွယ်ရေးကျွမ်းကျင်ပညာရှင်များအတွက်
အခွင့်အလမ်းများ တိုးပွားလာပါသည်။



၅။ ဟိုတယ်နှင့်ခရီးသွားလုပ်ငန်း၊ စားသောက်ကုန်ဝန်ဆောင်မှုများ 

ဟိုတယ်နှင့်ခရီးသွားလုပ်ငန်း၊ စားသောက်ကုန်ဝန်ဆောင်မှုလုပ်ငန်း
သည် အပန်းဖြေခြင်း၊ ခရီးသွားခြင်းနှင့် စားသောက်ခြင်းဆိုင်ရာ
အတွေ့အကြုံများကို ပံ့ပိုးပေးပါသည်။ ဤကဏ္ဍတွင် ဟိုတယ်များ၊
စားသောက်ဆိုင်များ၊ ခရီးသွားအေဂျင်စီများနှင့် ဖျော်ဖြေရေးနေရာ
များ ပါဝင်ပြီး ဖောက်သည်ဝန်ဆောင်မှုကို ပေးဆောင်ရန်နှင့်
အမှတ်တရဖြစ်စေသော အတွေ့အကြုံများကို ဖန်တီးရန် ရည်ရွယ်
သည်။



လုပ်ငန်းကဏ္ဍများနှင့် တာဝန်များ 
• ဟိုတယ်ဝန်ထမ်းများ (မန်နေဂျာများ၊ ဧည့်ခံသူများ)- ဟိုတယ်လုပ်ငန်း
လည်ပတ်မှုများကို ကြီးကြပ်ကွပ်ကဲရန်၊ ဖောက်သည်ဆက်ဆံရေးကို စီမံ
ခန့် ခွဲရန်နှင့် ဧည့်သည်များအတွက် သာယာပျော်ရွှင်ဖွယ်ကောင်းသော
နေထိုင်မှုကို သေချာစေရန် တာ၀န်ယူရသည်။

• စားသောက်ဆိုင်ဝန်ထမ်းများ (စားဖိုမှူးများ၊ ဆာဗာများ)-
အစားအသောက်ပြင်ဆင်ပြီး ဝန်ဆောင်မှုပေးခြင်း၊ စားသောက်မှု
အတွေ့အကြုံများကို စီမံခန့် ခွဲခြင်းနှင့် ဖောက်သည်များ စိတ်ကျေနပ်မှုရရှိ
စေရန် တာ၀န်ယူရသည်။

• ဧည့်လမ်းညွှန်များ- သမိုင်းဝင်နေရာများနှင့် နေရာများဆိုင်ရာ
အချက်အလက်များကို ပံ့ပိုးပေးသည့် ခရီးသွားအုပ်စုများကို ဦးဆောင်ရ
သည်။

• ပွဲစီစဉ်သူများ- ညီလာခံများ၊ မင်္ဂလာဆောင်များ၊ နှင့် ကော်ပိုရိတ်စုဝေး
ပွဲများကဲ့သို့ သော ပွဲများကို စီစဉ်ပါသည်။

• ဖောက်သည်ဝန်ဆောင်မှုနှင့် စျေးကွက်ရှာ ဖွေရေးကျွမ်းကျင်သူများ-
အထူးသဖြင့် ဒစ်ဂျစ်တယ်ချန်နယ်များမှတစ်ဆင့် ဖောက်သည်များနှင့် ထိ
တွေ့ဆက်ဆံမှုကို ပံ့ပိုးပေးပြီး ဝန်ဆောင်မှုများကို မြှင့်တင်ပါ။



လုပ်ငန်းခွင်သို့ ဝင်ရောက်မည့်လူငယ်များအတွက် လိုအပ်ချက်များ

• ဧည့်ဝတ်ပြုမှုပညာ- ဧည့်လမ်းညွှန်စီမံခန့် ခွဲမှု၊ အချက်အပြုတ်အနုပညာ
သို့ မဟုတ် ခရီးသွားလုပ်ငန်းဆိုင်ရာ ဘွဲ့များ သို့ မဟုတ် ဒီပလိုမာများ။

• ဖောက်သည်ဝန်ဆောင်မှုကျွမ်းကျင်မှုများ- ခိုင်မာသောဆက်သွယ်ရေးနှင့်
လူအချင်းချင်းဆက်ဆံရေးစွမ်းရည်များသည် ဤလုပ်ငန်း၏အခန်းကဏ္ဍ
အားလုံးအတွက် မရှိမဖြစ်လိုအပ်ပါသည်။

• အတွေ့အကြုံ- ဤကဏ္ဍရှိ ရာထူးများစွာသည် အလုပ်သင် သို့ မဟုတ်
ဟိုတယ် သို့ မဟုတ် စားသောက်ဆိုင်များတွင် အလုပ်သင်များ သို့ မဟုတ် ဝင်
ခွင့်အဆင့်အလုပ်များကဲ့သို့ သော ဖောက်သည်ရင်ဆိုင်နေရသော အခန်း
ကဏ္ဍများတွင် အတွေ့အကြုံ လိုအပ်ပါသည်။



အကြံပြုထားသည့် ပြင်ဆင်မှုအဆင့်များ

ဧည့်ဝတ်ပြုလေ့ကျင့်ရေး- ဧည့်ဝတ်ပြုမှုစီမံခန့် ခွဲမှု၊ ခရီးသွားလုပ်ငန်း
သို့ မဟုတ် အချက်အပြုတ်အနုပညာဆိုင်ရာ အောင်လက်မှတ်များ
သို့ မဟုတ် ဒီပလိုမာများကို ရယူပါ။

ဆက်သွယ်ရေးစွမ်းရည်များ မြှင့်တင်ပါ- အထူးသဖြင့် ယဉ်ကျေးမှု
ပေါင်းစုံသောပတ်ဝန်းကျင်တွင် မိမိ၏ဖောက်သည်ဝန်ဆောင်မှုနှင့်
ဆက်သွယ်ရေးကျွမ်းကျင်မှုများကို လုပ်ဆောင်ပါ။

အတွေ့အကြုံများရရှိခြင်း- ဟိုတယ်များ၊ စားသောက်ဆိုင်များ
သို့ မဟုတ် ခရီးသွားအေဂျင်စီများတွင် အလုပ်သင်များ သို့ မဟုတ်
အချိ န်ပိုင်းတာဝန်များ ထမ်းဆောင်ခြင်းသည် အဖိုးတန်သော
အတွေ့အကြုံကို တည်ဆောက်ရန် ကူညီပေးနိုင်ပါသည်။



အလုပ်အကိုင်စျေးကွက်အလားအလာ

ကြွယ်ဝသော ယဉ်ကျေးမှုအမွေအနှစ်များနှင့် သဘာဝအလှများဖြင့်
တွန်းအားပေးကာ တိုးပွားလာသော မြန်မာ့ခရီးသွားလုပ်ငန်းသည်
ဧည့်ဝတ်ကျေပွန်မှုနှင့် ခရီးသွားလုပ်ငန်းတွင် အလုပ်အကိုင်များ ပိုမို
ဖန်တီးပေးနိုင်ရန် မျှော်လင့်ပါသည်။ နိုင်ငံရေးမတည်ငြိမ်မှုများနှင့်
စီးပွားရေးစိန်ခေါ်မှုများမှ ပြန်လည်ကောင်းမွန်လာသည်နှင့်အမျှ ဤကဏ္ဍ
တွင် ကျွမ်းကျင်လုပ်သား လိုအပ်ချက် တိုးလာမည်ဟု မျှော်လင့်ရသည်။
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